¥ Light

TerminTelefon

Investor Pitch Deck — Mai 2026

Kl-Telefonassistent fur kleine & mittlere Unternehmen

termintelefon.de
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Das Problem

Kleine Unternehmen verlieren taglich Kunden — weil niemand ans Telefon geht.

78% 2.500-3.500€ Tausende €

der Anrufe gehen ins Leere Sekretarin / Monat verlorene Auftrage / Monat

> Kunden buchen beim Wettbewerb wenn niemand rangeht
> Sekretarin = teuer, krank, Urlaub, nur 8 Stunden erreichbar

> Klassische Call-Center = unpersonlich, teuer, unflexibel
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Die Losung — TerminTelefon

>  Kl-Telefonassistent der Anrufe annimmt, Termine bucht, Fragen beantwortet
> 24/7 verfugbar, deutschsprachig, natirlich klingend

> In 2 Minuten eingerichtet — per Anruf!

> Keine technische Kenntnis noétig

Einfach anrufen. Fertig.
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USP — Voice Agent Creator

EINZIGARTIG am Markt: Per Telefonanruf den eigenen Kl-Voicebot erstellen.

> Kunde ruft eine Nummer an - spricht 2 Minuten -» Agent ist fertig

> Sofort einsatzbereit nach dem Erstellungs-Call

> Perfekt auf Unternehmen & Personlichkeit abgestimmt

> KEIN Konkurrent bietet das!

Patent-Potential - No-Code Setup - Instant Deployment
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Markt & Zielgruppe

3,6 Mio. 1,2 Mio.
KMU in Deutschland (TAM) Handwerker, Arzte, Anwalte
(SAM)

Zielgruppe: Selbststandige & kleine KMU (1-20 Mitarbeiter)

"Die wissen nicht wie man Kl bedient — wir machen es zum Anruf"

500

Ziel Jahr 1 (SOM)
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Produkt — All-Inklusive

Alles im Minutenpreis enthalten:

>

v

KI-Sprachassistent (naturlich, deutsch)
Terminbuchung (Google Calendar, Outlook)
Kunden-FAQ Beantwortung
SMS-Benachrichtigungen
Echtzeit-Transkription

Dashboard & Analytics

Deutsche Rufnummer

Kein Abo - Keine Grundgebiihr - Keine Vertragslaufzeit
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Pricing

14,9 Ct 7,56 € 7,6 Ct

netto / Minute netto / Monat (Rufnummer) netto / SMS

> Portierung: 25,00€ netto einmalig

> Neukundenbonus: 12,6 Ct netto/Min fur erste 3 Monate

Keine versteckten Kosten : Kein Lock-in
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Unit Economics

68,5% 88% 49 Min

Marge pro Minute Marge Rufnummer Break-Even / Monat

COGS-Verteilung: Kosten pro Minute (Premium)

Ultravox dominiert mit ~566% der variablen Kosten

Powered by PRI perplexity

MW Ultravox (KI-Voice)
B Cartesia (Premium)
B BudgetSMS/Other
B Telnyx (Telefonie)

Fixkosten: ~7€/Monat - Rufnummer COGS: 0,90€ - SMS COGS: 5,4 Ct
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Wettbewerb

TerminTelefon

Preis/Min 14,9 Ct
Einrichtung 2 Min/Anruf
Vertragsbindung Keine

Voice Creator [0 Per Anruf
All-Inklusive 0

App UX 00000
Kalender-Int. 0

Keine Grundgeblhr d

Market Benchmark: Aaron.ai (Berlin) — 3,5 Mio.€ Seed bei 2.000 Arzten. Parloa — 66 Mio.$ Series B

(Enterprise).

Bestes Produkt - Bester Preis - Einfachste Einrichtung

meiti PRO
17 Ct
Komplex
Jahr

0

teils

aoo

Phonio
~20 Ct
Komplex
Monatl.

0

0

ag

Kli-Tel.de
~25 Ct
Komplex
Monatl.

0

0

ad
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Technologie-Burggraben

Zero-Ul Onboarding — Patent-in-Vorbereitung

> Kl-Voicebot wird ausschlieBlich per Telefonat erstellt — kein GUI, kein Dashboard
> Vollautomatische Provisionierung aus einem 2-Minuten-Gesprach

> Vorlaufiges Konzeptpapier liegt vor — DPMA-Anmeldung nach Funding

DPMA EPA PCT
4.000-7.000€ 8.000-15.000€ 20.000-50.000€
Deutschland Europa International

DSGVO-konform - DACH-Fokus - EU-Hosting
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Roadmap & Meilensteine

Meilenstein 1 (Monat 1):

> DPMA-Patentanmeldung Zero-Ul-Verfahren
> App Store Launch (Android + i0S)

> Stripe Billing Integration (live)

Meilenstein 2 (Monat 2-6):

> Beta-Phase mit 50 ausgewahlten Betrieben
> WhatsApp + Outlook Integration

> Product-Market-Fit Validierung

Meilenstein 3 (Monat 6-12):

> GTM-Channels aufbauen - 500 zahlende KMU-Kunden
> Voice Clone Premium + Enterprise Features

> EPA-Patentanmeldung (Europa)
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Financial Projections

Umsatz, Kosten & Marge nach Kundenzahl

Szenario: 50 Min/Monat, 9€ Grundgeblhr | Break-Even ab ~2 Kunden
—e— Umsatz (€) --®- Kosten (€) —e— Marge (€)

Powered by [X] perplexity
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68% ~150k€ ~490k€

Marge/Min ARR Jahr 1 (500 Kunden) Jahresuberschuss Jahr 2

Break-Even bei 49 Min/Monat - Profitabel ab Tag 1
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Pre-Seed Equity Round
350.000 € fur 15-20% Equity

1,5-2 Mio.€ Pre-Seed
Pre-Money Bewertung Runden-Typ
Marktstandard 2026: 250-400k€ Ticket, 15-20% Verwasserung
Mittelverwendung:
140k€ 105k€ 80k€ 25k€
40% Marketing & 30% 23% Patent & Legal 7% Infrastruktur
Akquise Produktentwicklung

Warum jetzt: KMU-Markt fur Kl-Telefonie ist reif. First-Mover mit Zero-Ul-Verfahren.
DSGVO-konform, DACH-Fokus.

Live erleben — Fragen Sie unseren Kl-Assistenten

Ihr personlicher Ansprechpartner fur alle Fragen rund um dieses Pitch Deck und
TerminTelefon.

+49 221 94899101

[0 PDF herunterladen « Zuruck zu TerminTelefon Zum Anfang
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